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Innovazione Le tecnologie mutuate dall'industria militare e spaziale Con [ software
dedicati si arriva
Ag'lCOltum COSI l’hl-'[eCh adimezzare
il costo dell'energia

risveglia la bellaaddormentata

AllaNadalini (frutta) ilaserfanno salirel'export del 20 per cento
| 'Esainviadativia satellite ai campi. I ritratti dei «contadini 2.0»

DIDANIELA POLIZZI

Rancho Gordo, nel-

la fertile Napa val-

ley, Steve Sando ha

speso 500 mila dol-
lari per comprare un ettaro di
terreno, un prezzo molto vici-
no a quello degli appezza-
menti pregiati di Toscana e
Trentino. Ha spazzato via le
colture degli insipidi fagioli
olandesi per seminare borlot-
ti del Piemonte e antiche spe-
cie centramericane di legumi
arischio estinzione. Fino a co-
stituire una «banca del se-
me» richiesta su tuttii merca-
i, grazie all'intensa collabora-
zione con i ricercatori della
Davis, l'universita di scienze
agrarie della California. Nella
sua avventura Sando non ha
mai chiesto soldi a prestito
perché ne ha sempre guada-
gnati.

A 9.670 chilometri a ovest
di Napa, per la precisione a
Sermide, provincia di Manto-
va, Francesca Nadalini, 35 an-
ni, ha preso in mano la gestio-
ne dell'azienda agricola di fa-
miglia. Ha investito il 20% dei
ricavi (3,5 milioni) in un siste-
ma hi tech che impiega raggi
infrarossi per «leggere» il
grado zuecherino dei 50 mila
quintali di meloni prodotti al
ritmo di cinque al secondo. It
risultato? Una crescita del
20% dei volumi venduli.
«Lazienda ha ottenuto la cer-
lificazione Global cap che ha
aperto la strada a clienti come
Tesco, Waitrose, Marks &
Spencer», dice Nadalini.

Casi analoghi non sono
certo sporadici in Italia. Nelle
Langhe piemontesi si pratica
T'agricoltura «chirurgica» tra
i filari di vite. E pensata per
abbattere i trattamenti chimi-
ci a calendario, e metterli in
atto solo quando piove. Si uti-
lizzano colonnine metalliche,
alimentate da pannelli solari,
con un software realizzato dal
centro ricerche Csp di Torino
che consente ai viticoltori di

~— prevedere se un filare sara ag-

- gredito da parassiti. Con un.

bel risparmio di costi.
Aratro addio

Ecco il profilo del contadi-
no 2.0 che ha riposto Iaratro
in garage e lavora la terra con
macchine intelligenti che au-
mentano la produttivita, crea-
no unagricoltura sostenibile
con risparmio dacqua e di
energia. Non solo. Recupera-
no antiche coltivazioni facen-
do riemergere l'eccellenza dei
prodotti locali. Spesso guada-
gnandoci. «La situazione non
€ cosi semplice —, avverte Lo-
renzo Bazzana, responsabile
economico di Coldiretti, I'as-
sociazione che raggruppa 1,5
milioni di agricoltori —. Se si
investe in innovazione biso-
gna poi trovare i canali distri-
butivi adeguati che impongo-
no barriere elevate in fatto di
quantita richieste».

Lanello di congiunzione
tra piccoli produttori hi tech e
la distribuzione organizzata
sta provando a costruirlo Fa-
bio Bascacin, fondatore del
gruppo Ecor che grazie all'ac-
quisto della catena di super-
mercati Naturasi aiuta centi-
naia di produttori. Siamo nel
campo delle colture biotecno-
logiche, che vede consumi in
crescita del 10% contro un ca-
lo del 4% degli acquisti ali-
mentari nel 2013. A Pelaccia-
to in provincia di Termoli
I'imprendilore ha recuperato i
500 ettari della tenuta appar-
tenuta a Francesco Di Vaira,
latifondista del primo Nove-
cento, e poi affidati alla dioce-
si di Termoli. Di fatto, un ter-
reno abbandonato: Brescacin
¢ sempre alla ricerca di terra
da comprare e lofferta scar-
seggia. Visto che, come spiega
Bazzana di Coldiretti, si per-
dono in media I'equivalente di
200 campi di calcio al giorno
di terra coltivabile, tra am-
pliamento di cittd, infrastrut-
Lure e abbandono dei campi.

«Dopo sette anni di lavoro
e quattro milioni di investi-

menti — dice Brescacin —
adesso si comincia a guada-
gnare. Il fattore chiave ¢ stata
la relazione tra produzione e
distribuzione con un ricono-
scimento agli agricoltori di un
giusto prezzo». Che la scom-
messa sul binomio innovazio-
ne-lerra sia quella vincente &
convinto anche il mondo di
imprendiloria e finanza. In
particolare Renzo Rosso della
Diesel e il consulente Giorgio
Rossi Cairo. Entrambi sono
entrati pochi mesi fa nel capi-
tale di EcorNaturasi (230 mi-
lioni i ricavi). Per entrambi
non & un salto nel buio e non ¢
solo una passione. L'impren-
ditore della moda da anni cu-
ra la sua Diesel farm. Mentre
il fondatore di Value partners
possiede da 12 anni l'azienda
agricola biodinamica La Raia
di Novi Ligure, conosciuta so-
prattutto per la produzione di
Gavi Docg.
Daidlo spazxio

«Alla campagna si puo tra-
sferire tecnologia ma anche
modelli mutuati dall'impresa
— spiega Rossi Cairo — . I'ri-
torni ci sono ma bisogna as-
sumere unottica di lungo pe-
riodo. La chiave ¢ puntare sul-
la biodiversita e la certifica-
zione della qualitd. Non
possiamo competere a livello
mondiale con i grandi volumi
bensi puntare alle specificita.
Cosi si avra non solo un ritor-
no economico ma contribui-
remo alla promozione del ter-
ritorio». Insomma, I'Italia &
pronta per la Cina ma non
puo competere sulle quantita.
«Nel Dragone bisogna con-
quistare la classe pit ricca con
prodotti innovativi», conclu-
de Bazzana di Coldiretti.

Anche la ricerca lavora in
questa direzione. L'Ente spa-
ziale europeo collabora.con
centri di meccatronica per in-
viare via satellite le informa-
zioni sul fabbisogno di azoto.
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